
Sécurité

Professionnels et Entreprises

RC Professionnelle

Cyber

Clientèle Privée

Collections & Œuvres d’Art

Habitation haut de gamme

Vins & Spiritueux

Voitures de collection

Communication,
rédaction d’OAV,

support au développement
commercial (animation de

formations, réunions, salons
professionnels...)

S’inscrire dans une relation durable avec la proximité que vous attendez

Objets précieux

Depuis 2010, nous avons structuré de nombreux programmes d’assurance pour des acteurs majeurs
du secteur, avec une gamme de produits spécialisée, accessibles à deux types de clientèle :

Notre démarche

Partenariats by Hiscox
Votre stratégie, notre savoir-faire

Vous êtes une banque, une compagnie d’assurance, une mutuelle, une institution de
prévoyance, un courtier grossiste avec pôle partenariats ? Nous accompagnons votre
développement et vos réseaux de distribution avec des solutions adaptées.​

Nos solutions d’assurance

De l'idée au succès, concrétisons ensemble votre projet !

INSTRUIRE
le projet

(Co)-Conception des produits,
intégration technique,

conformité réglementaire,
gouvernance

METTRE
en marché l’offre

ANALYSER
ensemble vos enjeux

Innovation produit, maîtrise des
coûts, fidélisation clients,

différenciation vis-à-vis de vos
concurrents, génération de
revenus complémentaires...

RC Mandataires Sociaux

Kidnapping et Extorsion

Services et conseils
Médias Marketing & Communication

Informatique
Tourisme



Responsable Partenariats​
franck.lourdelet@hiscox.com​
M +33(0)6 14 26 79 16​

Franck LOURDELET
Développement Partenariats​
aurelien.amat@hiscox.com​
M +33(0)7 87 38 37 98​

Aurélien AMAT
Développement Partenariats​
stephanie.conte@hiscox.com​
M +33 (0)6 78 39 37 85​

Stéphanie 
Développement Partenariats​
cedric.teyant@hiscox.com​
M : +33 (0)6 80 08 20 21​

Cédric TEYANT
Développement Partenariats​
nicolas.travaillot@hiscox.com​
M : +33 (0)6 43 08 35 10​

Nicolas TRAVAILLOTCONTÉ

Contexte : Structurer 2 solutions sur-mesure Cyber et RCMS pour le compte du marché
professionnel d’une banque leader en France, commercialisation auprès d’un réseau de
500 agences .

Travail réalisé : Conception produits et outils nécessaires à la production en 8 mois,
animation réalisée auprès de 80% des agences à M+6, pilotage de la production​.

Résultat : Enrichissement de la gamme existante, budget atteint à N+1​.

DÉVELOPPEMENT DE PRODUIT

Contexte : Collaborer au développement et à l’intégration d’un outil de souscription
dans le système informatique d’une mutuelle.

Travail réalisé : Mise en place d’une équipe projet Hiscox pour la co-construction du
parcours utilisateur.

Résultat : Outil adopté par les 3 centres de Relation Client : expérience client bonifiée.

INTÉGRATION TECHNIQUE

Contexte : Compléter la gamme existante d’une compagnie d’assurance en RC Pro
sur près de 150 activités du secteur bien-être.

Travail réalisé : Définition du cahier de charges : garanties nombreuses et couvrantes,
tarifs compétitifs, simplicité de souscription grâce à notre extranet particulièrement
intuitif et fluide, gestion améliorée de la vie du contrat.

Résultat : Taux de couverture de 66% du portefeuille partenaire à N+2​.

AUTOMATISATION

Une idée ? Une opportunité ? Contactez l’équipe

Exemples de réalisation

Contexte : Accompagner et développer les compétences techniques d’un réseau sur une
nouvelle offre.

Travail réalisé : Campagne de communication, création de formations à distance / en
présentiel, pilotage des KPI et suivi hebdomadaire par région pour un réseau de 1 500
commerciaux.

Résultat : Engagement et création de nouvelles opportunités commerciales, 3000
contrats réalisés par an

PERSONNALISATION DE L’ANIMATION RÉSEAU


